Қазақстан Республикасындағы бизнес жоспар туралы жалпы түсінік

Әлемдік тәжірибеде “Бизнес жоспар” термині ұзақ мерзімді пайдаланылатын заттарды жалға беру негізінде, әртүрлі мәмілелерді белгілеу үшін қолданылады.
Аренда келісім-шарты жасалу мерзіміне байланысты арендалық операциялардың үш түрі бар:
· Қысқа мерзімді аренда (рентинг) – бір күннен бір жылға дейін;
· Орта мерзімді аренда (хайринг) – бір жылдан үш жылға дейін;
· Ұзақ мерзімді аренда (Бизнес жоспар) – үш жылдан жиырма жылға дейін.
Әрбір күрделі экономикалық ұғымдар секілді Бизнес жоспарте де бірнеше анықтамалар бар. Ең біріншіден, Бизнес жоспар ө бұл ағылшын сөзі to lease – уақытша жалға беру немесе жалға алу деген мағынаны білдіреді.
1. Бизнес жоспар – бұл жалға берушінің уақытша бос немесе тартылған қаржы қаражаттарын инвестициялау. Бұл кезде жалға беруші белгілі бір сатушыдан өз меншігіне келісім-шартта көрсетілген мүлікті сатып алуға міндетті болады және осы мүлікті жалданушыға уақытша пайдалануға, ақылы негізде, беруге міндетті болады және оны кейін сатып алу құқығының бар болуын көрсетеді.
2. Бизнес жоспар дегеніміз аренда келісім-шарты. Ол жалға беруші өз иелігіндегі жабдықтарды, машиналарды, ЭЕМ, оргтехниканы, транспорттық құраларды, өндірістік, сауда және қойма мәні бар құрылғыларды жалданушыға белгілі бір мерзімге, өзіне проценттік ставканы қосатын, жалданушының ақша нарығындағы тартылған қаражаттардың құнын жабатын, банктің пайдасын есепке алатын және мүліктің амортизациясын ескеретін, анықталған арендалық төлем негізінде беруді білдіреді.
Сонымен қатар, Бизнес жоспарті үшінші тұлға үшін мүлікті сатып алатын және оған ұзақ мерзім кезеңіне беретін, мамандырылған (Бизнес жоспар) компанияның делдалдық қызметі арқылы негізгі қорларға салымдарды қаржыландырудың арнайы нысаны ретінде де қарастыруға болады. Яғни, Бизнес жоспар компания нақты түрде жалданушыны несиелендіреді. Сондықтан Бизнес жоспарті кейде “несие -аренда” деп атайды.
Бизнес жоспардың  идеясы жас емес. Берілген деректер бойынша адамзатқа Бизнес жоспардың  ертеден болуы белгілі. Көптеген тарихшылар мен экономистердің пікірінше, лизинтік келісім-шарттар б.э.д. Шумер мемлекетінде де жасалды. Аристотельдің (б.э.д. 384 / 383 - 322 ж.ж.)“Богатство состоит в пользовании, а не в праве собственности”атты еңбегінде Бизнес жоспар идеясы туралы пікірлер жазылған. Басқа сөзбен айтқанда, пайда алу мақсатында мүліктің иесі болуы міндетті емес, осы мүлікті пайдалану құқығы болу керек, соның нәтижесінде пайда алу мүмкін болады дейді. Бизнес жоспар ертеде тек белгілі бір меншік түрлерін жалға алумен шектелген жоқ. Тарихи мәліметтер бойынша, ауылшаруашылық техниканың түрлері және шеберлік құрылғылар, сонымен қатар әскери техника да жалға алынды.
Венецияда 11 ғасырда Бизнес жоспар операцияларға ұқсас мәмілелер жасалынды: венециандықтар сол уақытта өте қымбат болған якорьларды саудагерлер мен сауда қайықтарын жалға берді. Жүзі аяқталғаннан соң якорьлар өз иелеріне қайтарылған және қайтадан жалға берілді. 
Ұлыбританияда Бизнес жоспар қатынастарға ұқсас қатынастарды реттейтін алғашқы нормативтік акт болған 1284 жылы Уэльс заңы болды (Statute of Wales).
1572 жылы Ұлыбританияда тек қана нақты Бизнес жоспарті қолдануға рұқсат беретін заң актісі шығарылды. Осы заңның мәні: осы уақытта келісім-шарт жасасқан жақтардың мүліктің нақты иесі кім екені жасырылды, ол несие берушілерді адастыру мақсатында жүргізілді, сондықтан оны реттеу үшін қолданылды.
1930 жылдары Генри Форд өз автокөліктерін өткізу мақсатында жалға беруді кеңінен қолданды. Бірақ автокөліктік Бизнес жоспар бизнестің бастамашысы ретінде Золли Фрэнкті есептейді. Ол 1940 жылдары алғаш рет автокөліктерді ұзақ мерзімді жалға беруді ұсынушы сауда агенті болды.
Жалға беру қатынастарында болатын құбылысты Америкада 1950 жылы революция деп атауға болады. Осы уақытта өндірістің көптеген құралдары жалға берілді: технологиялық құрылғылар, машиналар мен механизмдер, кемелер, ұшақтар, т.б.. АҚШ Үкіметі осы құбылысты бағалап, оны ынталандыратын мемлекеттік бағдарламаны жедел түрде әзірледі және жүзеге асырды. Экономикалық лексикалық терминологияға жаңа “Бизнес жоспар” терминінің енгізілуін (ағыл.lease – жалға беру) “Белл” телефон компаниясының операцияларымен байланыстырады. Осы компанияның басқармасы 1877 жылы өз телефон аппараттарын сатпайтыны туралы, оны жалға беру туралы шешім қабылдады.
Сан-Францискода белгілі болған “United States Leasing Corporation” американ компаниясы 1952 жылы Бизнес жоспар операциялар іскерліктің негізгі болған алғашқы акционерлік қоғам болып саналады. Сонымен, АҚШ жаңа бизнестің отаны болды. 60 жылдардың ортасында Бизнес жоспар операциялар 1 млрд.$, ал 80 жылдары олар110 млрд.$-дан асып түсті. Осындай жоғары қарқынды темптің болу себебі Бизнес жоспар мәміле бойынша серіктестктер ала алатын артықшылықтарға байланысты болды. Бизнес жоспар операциялар өте тез АҚШ шекарасынан өтіп, халықаралық Бизнес жоспарке айналды.
АҚШ-та Бизнес жоспар экономикалық бизнестің негізгі түрлерінің бірі болып табылады. Өз қызметтерінің кең спектрін ұсынған жаңа Бизнес жоспар компаниялар санының өсуі, және Бизнес жоспар келісім-шарттарының үлкен модификациясы экономиканың әртүрлі сфераларында кәсіпкерлердің инвестициялық қаражаттарын алудың әртүрлі нұсқаларын анықтады. Кейіннен Бизнес жоспар компаниялар “қаржы-Бизнес жоспар қоғамдар” деген атқа ие болды.
Батыс Еуропада алғашқы қаржы-Бизнес жоспар қоғамдар 50-60 ж.ж. пайда болды. Бірақ та Бизнес жоспар операциялардың дамуына көптеген факторлар әсер етті, с.қ. салықтық заңнамада Бизнес жоспар келісім-шарттардың заңды түрде қабылдауы көптеген қиыншылықтардан шығуға мүмкіндік берді.
60 жылдары Бизнес жоспар бизнес Азия континентінде дами бастады.
Қазіргі уақытта Бизнес жоспартерің негізгі бөлігі “АҚШ - Батыс Еуропа - Жапония” мемлекеттерінде шоғырланды. Батыс Еуропада Бизнес жоспар берушілер ретінде, көбінесе, арнайы Бизнес жоспар компаниялар бола алады. Осы Бизнес жоспар компанияларды 75-80%-ға жуық банктер немесе оларды еншілес қоғамдар бақылайды. Жапония үшін сипатты белгі ретінде Бизнес жоспар операциялардың қаржыландырудан “қызметтер пакетіне” дейін ұлғайтты.
КСРО-да Бизнес жоспар бизнестің дамуы 1989жылы басталды. Бизнес жоспарті қолданудың бастапқы ережелерінің белгілі құбылысы ретінде жалға беру туралы 23 қарашаның 1989 жылы № 810-1 КСРО заңнаманың және 16 ақпанның 1990 жылы қабылданған, Бизнес жоспарті бухгалтерлік есепте көрініс табу тәртібі көрсетілген № 270 “бухгалтерлік есеп шоттарының жоспары” КСРО Мемлекеттік Банктің хаты негізі болды.
1991 жылдың маусым айында халықаралық кеңес-неміс Бизнес жоспар компания “ЕвроБизнес жоспар”құрылып, ал желтоқсан айынан бастап өз қызметін жүзеге асырды. Оның құрылтайшылары болып, кеңес жағынан КСРО-ның Сыртқы экономикалық банк, КеңесМорфлот және КСРО-ның Госснаб болды, ал француз жағынан – Еуропаның бір ірі Бизнес жоспар компаниясы “ Насиональ де Пари Банкісі”, ал неміс жағынан – Батыс Германияның ірі Бизнес жоспар компания — “Митфинанц ГмбХ” болды.
Қазақстан Республикасында Бизнес жоспар операцияларды реттеу 2000 жылдың шілде айында қабылданған “Қаржы заңынан” кейін ғана қолға алынған болатын. Бүгінде бұндай қаржылық қызмет көрсету түрі өзге елдердегідей қарқынды даму үстінде. Еліміз дамушы мемлекет болғандықтан, көптеген өндіріс салалары, ауыл шаруашылығы техникалық жағынан жаңартуды, жаңа технологиялармен жабдықталуды қажет етеді. Алайда, барлық өндіріс көздерінің мұндай игі шараларға қорларындағы қаржылары жете бермейді және де барлығының да банктерге кепілдік қойып, несие алуға мүмкіндіктері жоқ. Осындай сәттерді ескере отырып, Бизнес жоспар компаниялар ашылып, жұмысы да сол бағыт бойынша жүргізіледі.
Қаржылық Бизнес жоспарте Бизнес жоспар алушыдан ешқандай мүлікті кепілдікке қою талап етілмейді, тек қана алынған соманың жарты ақшасын құйса болды. Яғни, аздаған соманы кұю арқылы алушы өзінің қажеттіліктерін игере алады  және Бизнес жоспар қаржы операциялары кезінде екінші рет қосымша қаржы алу мүмкіндігі қарастырылған. Сонымен қатар, Бизнес жоспар алушыларға мемлекет тарапынан да бірқатар жеңілдіктер жасалған. Мәселен, Бизнес жоспар алушылар кейбір салық төлемдерінен босатылған. Бизнес жоспар операцияларда несиеге қарағанда пайыздық көрсеткіштері жоғары. Оны Бизнес жоспар компаниялардың керекті қаржыны банктерден қарызға алатындығымен түсіндіруге болады.
Қазақстанда Бизнес жоспартер саласына мемлекеттік қолдау қарқын ала бастады. Елімізде Бизнес жоспардың  қалыптасу тарихын шартты түрде үш кезеңге бөлуге болады. 
Біріншісі - кәсіпкерлік пен жеке меншік институтының қалыптасуы. 
Екінші кезең Бизнес жоспарті іс жүзінде қолдану. 
Үшінші соңғы кезең 1999 жылғы ҚР Азаматтық кодексі (Ерекше бөлім), 2000 жылғы "Қаржы Бизнес жоспарі туралы" ҚР Заңы, 2001 жылғы "Салық және бюджетке төленетін басқа да міндетті төлемдер туралы" ҚР Кодексі сияқты негізгі нормативтік-құқықтық актілер.
Жалпы Бизнес жоспар кәсіпорындардың жалға берушілер есебінен жұмысты жүзеге асыру үшін негізгі құралдарды сатып алуы мен жаңартуына бағытталған.
Бір қарағанда, Бизнес жоспар несиеге ұқсауы мүмкін. Бірақ, қаржылық қызметінің арқасында ол банк несиесінен ерекшелене түседі.
Клиент несие алар кезде банктен қарызалу үшін, несиенің өз көлемін жабуға жететін өзінің жеке мүлкін салады. Ал, Бизнес жоспарте кепіл қаржы тікелей Бизнес жоспарпен алған техника немесе жабдықтардың өзі болады. Бизнес жоспар алушылардың артықшылығы сол Бизнес жоспар үшін қаражат төлей отырып, клиент осылайша өз кепілдігін сатып алады.
Сонымен қатар, Бизнес жоспар беруші клиентке қаражат бөле отырып, Бизнес жоспар қаражатына қажетті барлық жабдықтарды сатып алуға болатын жеткізушілерді таңдау құқығын да ұсынады. Сөйтіп, Бизнес жоспар алушы өзіне әріптес іздеп әуре сарсаңға түспейді.
Бизнес жоспар беруші, өз кезегінде, сенімді жеткізушілерді қалыптастыра отырып,жедел қимылдауға мүмкіндік алады. Осылайша, Бизнес жоспар компаниялардың статистикасы бойынша, олардың тұтынушыларының шамамен 40% бірнеше рет жұмыс істеген жеткізушілерінен қалыптасады. Ал, 20% сақтандыру компанияларынан және басқа серіктестерден, 20% қайта сатуға келеді және тек соңғы 20% тұтынушыларды өзіне нақты тарту үшін Бизнес жоспар компанияларға жүгінеді.
Қазақстандық Бизнес жоспар нарығында 10-ға жуық компания жұмыс істейді. Алайда сұраныстардың жартысынан көбін "ҚазАгроҚаржы"АҚ қанағаттандырады.
Агроөнеркәсіптік кешенді жетілдіру - ел экономикасын дамытудың негізгі бағыттарының бірі болып табылады. Сондықтан, компания Бизнес жоспар нарығында мызғымас орынға ие. Нарықтың қалған бөлігін негізінен екінші деңгейлі банктердің еншілес компаниялары өзара бөліседі.
Агроөнеркәсіп кешені субъектілері үшін де ауыл шаруашылығы техникасы мен жабдықтарын жаңғыртуда «ҚазАгроҚаржы» ең үздік серіктес болып болып табылады. Ол еліміздің АӨК субъектілерін несиелендірумен де айналысады. Компанияның филиалдары Қазақстанның барлық аймақтарында жұмыс істейді.
Қазіргі уақытта компания жалпы сомасы 53 млрд. теңгеден астам қаржы Бизнес жоспарі шартын жасасты. Қаржыландырылатын техниканың қатарына қазақстандық және шетелдік өндірушілердің тракторлары, егіс оратын кешен, мал таситын және басқа да техникасы кірді.
Көптеген сарапшылар, нарықтағы Бизнес жоспар компаниялар үлесін салыстыруға келмейтіндігін айтады. Өйткені олардың барлығы әр түрлі сегменттерде қызмет етеді. Қазақстан кейбір елдерден республикадағы Бизнес жоспардың  дамуы бойынша артта қалғанына қарамастан, отандық экономиканың өсу қарқынына серпін бере бастады. Достастық елдерінен келген мамандардың пайымынша, бұл мақсатта елімізде ТМД-да неғұрлым қолайлы заңнамалық орта құрылған.
Қазақстанда Бизнес жоспартерді дамытуда салық жеңілдіктері бар. Бұл тұрғыда мемлекет тарапынан қолдау бар.
Салықтық жеңілдіктер елдің Бизнес жоспар саласының бәсекелестікке жол ашады. Сонымен қатар, осы саладағы бірқатар импортталатын тауарларды қосымша құн салығынан (ҚҚС), мүмкіндігі жеделдетілген амортизация, сондай-ақ корпоративтік табыс салығы мен ҚҚС-Бизнес жоспар берушіге сыйақы салығынан босатылады.Бұл пайыздық мөлшерлемені төмендетуге мүмкіндік береді. Нәтижесінде Бизнес жоспар өнімі несиеге қарағанда арзан болады.
Қазіргі таңда, Бизнес жоспар Қазақстанда неғұрлым сұранысқа ие қаржы құралы болып отыр. Жаңа дами бастаған шағын және орта бизнес өкілдері, кәсіпкерлер Бизнес жоспар несиені құп көреді. Өндірістің өсуімен және негізгі құралдарды жаңарту қажеттілігімен оған қажеттілік тек артты. 

